Artikel om frukostmétet pa Connect 2010-12-08 om Sensodetect

Fran belastningsenhet till resultatenhet

En morgon i december fick ett 30-tal intresserade ahorare vara med om en
spannande resa. Reseledare var Olle Olsson som pa ett mycket engagerande och
underhallande satt berattade om hur ett forskningsprojekt lyckosamt utvecklades till
ett framgangsrikt féretag.

Foretaget ar Sensodetect, som bygger pa forskning om hur den méanskliga hjarnan
reagerar pa ljud och hur man kan avlasa hjarnans reaktioner for att forsta avvikande
reaktioner. Sensodetect har utvecklat en produktportfélj dar metoden anvands som
diagnosstdd inom psykiatrin.

Tag plats!

Ursprunget till féretaget var det 1982 nya forskningsomradet Psykoakustik vid Lunds
Universitet, dar initiativtagaren Séren Nielzén redan 1983 inledde ett nara samarbete
med Olle Olsson. Efter ett par doktorsavhandlingar och lyckosamma kliniska tester
tilsammans med Hdorselkliniken i Lund sdktes patent fér metoden. 2005 bildades
bolaget Sensodetect av Séren och Olle, tillsammans med ytterligare tva
forskarkollegor.

Manga stopp pa vagen

Att ta ett forskningsprojekt fran universitetets trygga och invanda milj6 ut i den
kommersiella verkligheten &r inte alltid helt enkelt. Olle beskrev hela resan, som med
en forskares dgon innehdll manga ovéantade och underliga inslag.

Forsta anhalten var LU Innovation dar de fick veta att affarsanglar kraver svar pa en
massa fragor: Varifran kommer forskarna? Vad vill de? Har de férmaga att ta sig ut i
naringslivet?

Sedan féljde ett antal faser dar de métte Skeptikerna i form av gamla kollegor och
professorer; upplevde Inkubatorn dar de méttes av stor optimism och fick lara sig nya
begrepp sasom patent, affarsplan och aktiedgaravtal; utsattes for Hybris nar en fére
detta kollega anmélde dem for ojuste marknadsféring; larde sig att synen pa Kapital
varierar, och sa vidare.

Nar det sa smaningom blir dags att ta steget fran innovation till férverkligande stalls
man infér nya utmaningar. Ett lab behdvs, och nu &r universitetets dérrar stangda.
Diverse regelverk maste féljas. Och hur bedémer man offerterna fér prototypbygget
nar de varierar mellan 70 och 780 tusen kronor?
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Nypastigna

Ett forskningsprojekts véag till naringslivets verklighet innebar ocksa att man maste
forhalla sig till ett antal utomstaende personer. Ansiktet utat ar viktigt for framgang,
och aktiemarknaden maste kunna lita pa att de far korrekt information. Men Olle och
hans kollegor fragade sig &nda: maste vi verkligen beréatta vad vi gér?

Expansionsprocessen kraver aven att man behdver rekrytera nyckelpersoner. Med
det f6ljer ansvaret som arbetsgivare, och darmed fler utmaningar sdsom veckométen
och personaldagar.

Biljettpriset

| takt med expansionen féljer &ven behovet av kapital. Olle beskriver valet mellan
VC-bolag och bérsnotering som att vélja mellan pest eller kolera.

— Bada alternativen innebér ju att férlora makten over féretaget, séger Olle.

Med finansieringen kommer &ven uttryck som exit, och vacker otédcka tankar om att
sa smaningom behdva skiljas fran sitt projekt. Olle forklarar dock att man med tiden
inser att det inte ar sa farligt. | Sensodetect har grundarna dessutom stannat och tar
del i verksamheten genom styrelsearbete.

Ankomst till destinationen

Idag &r som sagt Sensodetect ett framgangsrikt foretag med god potential for fortsatt
tillvaxt och forskningen inom psykoakustiken har stor nytta av bolagets teknik.

— Att bevisa for oss sjalva att metoden fungerar var det mest kritiska pa hela resan,
berattar Olle. Da ar det naturligtvis tillfredsstallande att nu se tekniken komma till
nytta &ven i den fortsatta forskningen.

Olle avslutar sin beréattelse med att avsldja vad som egentligen drivit dem genom
hela den tunga processen:

— Att 6verbevisa professorerna som inte fran boérjan trodde pa tekniken! Revansch ar
en bra drivkraft!



